
Geprüfte Handelsfachwirt:in (IHK) mit Vorbereitung auf die
Ausbildereignungsprüfung (AEVO) in Demmin

Dauer

6 Monate

Zertifikat

Ausbildereignungsprüfung, WBS-Zertifikat, IHK-Prüfungszeugnis
nach erfolgreich abgeschlossener IHK-Prüfung (durch die IHK)

Preis
Wir beraten dich gerne zu deinen individuellen
Fördermöglichkeiten.

Fördermöglichkeiten

Aufstiegs-BAföG, Berufsförderungsdienst (BFD) der Bundeswehr,
Bildungsgutschein, Bildungskredit, Rehabilitationsförderung

Aktuelle Termine

18.09.2026 – 19.03.2027

Kontakt

Dein Kontakt für Demmin

+49 3991 7489000

demmin@wbstraining.de

Anschrift

WBS TRAINING in Demmin

Anklamer Feld 9

17109 Demmin

Dies ist ein Angebot von WBS TRAINING.

Kursbeschreibung Du interessierst dich für Handel und Verkauf und möchtest dich beruflich neu ausrichten, dich
fachlich weiterqualifizieren oder nach einer beruflichen Unterbrechung wieder sicher im
Arbeitsmarkt ankommen?
Die Weiterbildung zum Geprüften Handelsfachwirt (IHK) vermittelt eine fundierte
kaufmännische Qualifikation und dient der strukturierten Vorbereitung auf die IHK-
Abschlussprüfung.

Der Unterricht orientiert sich eng am Rahmenplan der Industrie- und Handelskammer. Im
Verlauf der Weiterbildung setzen sich die Teilnehmenden mit betriebswirtschaftlichen
Zusammenhängen, Markt- und Unternehmensprozessen sowie mit der Einordnung von
Kennzahlen und Entscheidungen auseinander. Darüber hinaus werden kommunikative,
organisatorische und analytische Kompetenzbereiche aufgegriffen, die im beruflichen Alltag im
Handel relevant sind.

Die Weiterbildung bietet einen klaren Rahmen, strukturierte Lernprozesse und verlässliche
Begleitung, um sich systematisch mit dem Berufsbild des Handelsfachwirts
auseinanderzusetzen.
Sie richtet sich an Teilnehmende, die bereits Berührungspunkte mit kaufmännischen
Tätigkeiten im Handel hatten und ihre bisherigen Erfahrungen auffrischen, ordnen und
weiterdenken möchten.
Didaktik und Methodik sind so gestaltet, dass sie die Ausgangssituation der Teilnehmenden
berücksichtigen und einen nachvollziehbaren, schrittweisen Zugang zu den fachlichen Inhalten
ermöglichen.

Während der gesamten Weiterbildung wird zudem die Lernentwicklung der Teilnehmenden
begleitet. Wir greifen typische Herausforderungen im Lern- und Prüfungsprozess auf und
unterstützt dabei, Lernprozesse zu strukturieren und die Vorbereitung auf die IHK-Prüfung
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systematisch anzugehen.

Der Abschluss „Geprüfte:r Handelsfachwirt:in (IHK)” ist bundesweit anerkannt und dem 
DQR-Niveau 6 (Bachelor-Niveau) zugeordnet.

Hinweis:
Diese Weiterbildung bereitet auf die Prüfung zum/zur Geprüften Handelsfachwirt:in (IHK) vor.
Die Abschlussprüfung wird vor der zuständigen Industrie- und Handelskammer abgelegt.

Kursinhalte 1. Einstieg & Lernen im digitalen Unterricht

Ziel: Orientierung im Online-Lernformat und strukturierter Einstieg in den Lernprozess.
Inhalte (Auswahl):
• Nutzung der Lernplattform und digitaler Werkzeuge
• Kommunikation und Zusammenarbeit im Online-Unterricht
• Einführung in Lernorganisation und Lernstruktur
Kompetenzschwerpunkte:
• Auseinandersetzung mit digitalen Lernumgebungen
• Orientierung in selbstorganisierten Lernprozessen
________________________________________

2. Betriebswirtschaftliche Grundlagen & Unternehmenssteuerung

Ziel: Auseinandersetzung mit zentralen betriebswirtschaftlichen Zusammenhängen im Handel.
Inhalte (Auswahl):
• Unternehmensorganisation und Geschäftsmodelle
• Kosten- und Leistungsrechnung
• Controlling, Kennzahlen und Finanzierung
• Grundlagen unternehmerischer Entscheidungen

Kompetenzschwerpunkte:
• Einordnung betriebswirtschaftlicher Kennzahlen und Zusammenhänge
• Affinität zu analytischem Denken und zahlenbasierten Entscheidungen
________________________________________

3. Personalführung, Kommunikation & Ausbildung (inkl. AEVO)

Ziel: Auseinandersetzung mit Führungs-, Kommunikations- und Ausbildungsaufgaben im
Handel.
Inhalte (Auswahl):
• Führungsstile, Motivation und Teamarbeit
• Personalplanung, Recruiting und Beurteilung
• Kommunikation, Gesprächsführung und Konfliktlösung
• Planung und Durchführung betrieblicher Ausbildung (AEVO)

Kompetenzschwerpunkte:
• Sensibilisierung für Führung und Kommunikation im Arbeitsalltag
• Orientierung im Umgang mit Mitarbeitenden und Ausbildungssituationen
________________________________________

4. Marketing, Verkauf & Kundenorientierung im Handel
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Ziel: Einordnung von Markt-, Kunden- und Vertriebsprozessen im Handel.
Inhalte (Auswahl):
• Markt- und Zielgruppenanalyse
• Marketinginstrumente und Verkaufsförderung
• Kundenbindung, CRM und Serviceorientierung
• E-Commerce und Omnichannel-Ansätze

Kompetenzschwerpunkte:
• Verständnis für kunden- und marktorientierte Entscheidungen
• Strukturierte Einordnung von Marketing- und Vertriebsmaßnahmen
________________________________________

5. Einkauf, Logistik & Warenwirtschaft
Ziel: Überblick über Beschaffungs- und Warenprozesse im Handel.

Inhalte (Auswahl):
• Beschaffung und Lieferantenmanagement
• Lager- und Transportprozesse
• Warenwirtschaftliche Kennzahlen
• Grundlagen des Außenhandels und des Zollwesens

Kompetenzschwerpunkte:
• Strukturierte Betrachtung von Waren- und Lieferketten
• Sorgfältiger Umgang mit Informationen, Daten und Prozessen
________________________________________

6. Prüfungsvorbereitung & IHK-Abschluss
Ziel: Strukturierte Vorbereitung auf die schriftliche und mündliche IHK-Prüfung.
Inhalte (Auswahl):
• Wiederholung prüfungsrelevanter Inhalte
• Wahlqualifikation (z. B. Vertriebssteuerung, Handelslogistik, Einkauf oder Außenhandel)
• Vorbereitung auf Präsentation und Fachgespräch

Kompetenzschwerpunkte:
• Strukturierung prüfungsrelevanter Inhalte
• Reflexion des eigenen Lern- und Prüfungsstandes
________________________________________
 

Lernziele Die Aufstiegsfortbildung bereitet dich gezielt auf die schriftlichen und mündlichen IHK-
Prüfungen vor. Während des Kursverlaufs kannst du dich individuell auf eines in der Prüfung
verlangten Wahlfächer (Vertriebssteuerung, Handelslogistik, Einkauf oder Außenhandel)
spezialisieren und vorbereiten. 
Mit dem Nachweis "Geprüfte Handelsfachwirt:in (IHK)" besitzt du gefragte Kompetenzen in den
Bereichen Unternehmensführung, Marketing, Controlling, Personalwesen, Logistik und
Beschaffung. Du überblickst betriebswirtschaftliche Abläufe und weißt, wie du strategische,
unternehmerische und kaufmännische Entscheidungen eigenständig treffen kannst.

Unterrichtsform Vollzeit
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Zielgruppe Arbeitssuchend, Akademiker:in / Studienaussteiger:in, Berufsrückkehrer:in, Berufserfahren,
Soldat:in, Rehabilitand:in, Mensch mit Behinderung

Teilnahmevoraussetzung Um zur IHK-Prüfung „Geprüfte Handelsfachwirt:in“ zugelassen zu werden, muss eine der unten
genannten Voraussetzungen erfüllt sein:

Eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprüfung in einem anerkannten dreijährigen
kaufmännischen Ausbildungsberuf im Handel und danach eine mindestens einjährige
Berufspraxis
Eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprüfung zur Verkäufer:in und danach eine
mindestens zweijährige Berufspraxis
Eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprüfung zur Fachlagerist:in und danach eine
mindestens dreijährige Berufspraxis
Der Erwerb von mindestens 90 ECTS-Punkten in einem betriebswirtschaftlichen
Studium und eine mindestens zweijährige Berufspraxis
Eine mindestens fünfjährige Berufspraxis

Perspektiven nach der
Qualifizierung

Die Aufstiegsqualifikation zur geprüften Handelsfachwirt:in (IHK) baut auf deinen praktischen
Berufserfahrungen auf und versetzt dich in die Lage, künftig Leitungs- und Führungsaufgaben
zu übernehmen. Als Fach- und Führungskraft im Groß- und Einzelhandel bist du in vielen
Bereichen wie Handels- und Werksvertretungen, in Einzelhandelsgeschäften und –ketten, in
Fachmärkten, Warenhäusern, bei Vertragshändlern und -niederlassungen sowie in
Versandhandelsunternehmen gefragt.

Da geht noch mehr! Du möchtest dich nach deinem Kurs spezialisieren und noch ein
Studium dranhängen?

Durch unsere enge Partnerschaft mit der NBS Northern Business School profitierst du als
Absolvent:in von tollen Vorteilen: lasse dir Kurse anrechnen und erhalte bis zu 10 % Rabatt auf
deine Studiengebühren. 
Unsere Kolleg:innen bei NBS beraten dich gerne. Jetzt persönliche Beratung vereinbaren.

Link zum Angebot

Geprüfte Handelsfachwirt:in (IHK) mit Vorbereitung auf die Ausbildereignungsprüfung (AEVO) [*in*|*standort*]  

Ausgezeichnete Bildung.
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